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Nowoczesny prospecting i social selling wspomagany technologia Al
Czas trwania: 2 dni

Cele szkolenia:

wyposazenie uczestnikdbw w narzedzia i umiejetnosci niezbedne do efektywnego
wykorzystywania LinkedIn oraz sztucznej inteligencji, w tym ChatGPT, w procesie pozyskiwania
klientow i sprzedazy. Uczestnicy nauczg sie, jak skutecznie budowac¢ swojg marke osobista,
tworzy¢ spersonalizowane wiadomosci oraz korzysta¢ z najnowszych technologii do
automatyzacji dziatan prospectingowych.

Szkolenie odpowiada na pytania:

e W jaki sposdb LinkedIn wspiera proces sprzedazy i budowanie sieci kontaktow?

e W jaki sposdb wykorzystaé ChatGPT w personalizacji komunikacji z klientami?

e Jakie narzedzia pomagaja w identyfikacji decydentéw i pozyskiwaniu danych
kontaktowych?

o Jakie sg kluczowe zasady skutecznego social sellingu na LinkedIn?

e Jakie techniki automatyzacji poprawiajg efektywnos¢ dziatan prospectingowych?

Program:

Modut 1: Nowoczesny social selling na przyktadzie Linkedin

e Marka osobista w procesie sprzedazy i profesjonalny profil na LinkedIn — profil osobisty
level master.

e 10 zelaznych zasad obecnosci na LinkedIn.
e Jak budowaé¢ mocng sie¢ kontaktow i wchodzi¢ w wartosciowe interakcje z

potencjalnymi klientami?

e Krok dalej: co daje profil premium i Sales Navigator i czy to sie optaca?

e Strategie social sellingowe - jak LinkedIn moze pomdc w prospectingu i catym procesie
sprzedazy?

e Czym sie rézni SPAM-owanie od prospectingu na LinkedIn? Krotki przewodnik po
cyfrowym savoir vivre.

e Jak wykorzysta¢ najwazniejsze algorytmy LinkedIn do prowadzenia dziatan

sprzedazowych.
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e Jak zbudowac¢ profil “trusted advisor” na LinkedIn — praktyczny przewodnik krok po
kroku.

e Co chce widzie¢ klient? Szybkie tworzenie wartosciowych tresci krok po kroku.
Wykorzystanie ChatGPT do tworzenia atrakcyjnych tresci.

e Reguta 20 minut dziennie — 5 najwazniejszych aktywnosci na LinkedIn prowadzacych do
sukcesu.

Modut 2: Twdrcze wykorzystanie ChatGPT w prospectingu i procesie sprzedazy

e Personalizacja komunikacji — jak ChatGPT pomaga tworzy¢ spersonalizowane
wiadomosci dla potencjalnych klientow, ktore przyciagajg uwage.

e Szybki research klientow i firm — jak korzysta¢ z ChatGPT do szybkiego zbierania
informacji o branzy, firmie czy decydentach.

e Tworzenie skutecznych skryptéw sprzedazowych — jak przygotowac atrakcyjne rozmowy
telefoniczne, wiadomosci e-mail lub tresci na LinkedIn.

e Generowanie pomystéw na posty i tresci sprzedazowe - jak ChatGPT wspiera
kreatywnos¢ w tworzeniu angazujacych postow czy artykutow.

e Planowanie strategii prospectingu — jak ChatGPT pomaga w analizie danych i budowaniu
strategii kontaktu z klientami.

e Efektywne odpowiadanie na obiekcje klientow — jak ChatGPT moze zasugerowaé gotowe
odpowiedzi na najczestsze pytania i watpliwosci.

e Symulacje rozmow sprzedazowych — jak wykorzysta¢ ChatGPT do ¢éwiczenia rozmow z
klientami, testujac rézne scenariusze.

e Budowanie ofert dopasowanych do potrzeb klienta — jak ChatGPT pomaga w tworzeniu
atrakcyjnych propozycji wartosci i ofert.

e ChatGPT jako asystent handlowca — porzadkowanie notatek, transkrypcje rozméw z
klientami, streszczenia stron internetowych itp.

e Automatyzacja powtarzalnych zadan - jak ChatGPT moze zaja¢ sie przygotowywaniem
szablonéw wiadomosci, przypomnien czy follow-upow.

e Najlepsze praktyki w korzystaniu z ChatGPT — wskazéwki dotyczace efektywnego uzycia
narzedzia, by wspierato sprzedaz i budowato profesjonalny wizerunek.

Modut 3: Narzedzia do identyfikowania decydentow i pozyskiwania bazy kontaktow -
przeglad narzedzi i najwazniejszych funkcjonalnosci
e Narzedzia prospectingowe, ktore pozwolg na znalezienie numerdéw kontaktowych i
adreséw mailowych do decydentow.
e LinkedIn Sales Navigator i Lusha - $wietne do bezposredniej identyfikacji decydentow
na podstawie ich profili.
e Zoominfo i Clearbit oferujg szczegdétowe informacje o strukturze firm i kontaktach.
e Hunter.io i UpLead utatwiajg zdobywanie precyzyjnych danych kontaktowych.
e InsideView wyroéznia sie aktualizacjami i analizg powigzan biznesowych.
e Jambo: oprogramowanie do zarzadzania relacjami z interesariuszami. Pozwala na
zarzadzanie komunikacja, sledzenie zgdd i zobowigzan oraz dokumentowanie interakcji
z interesariuszami.
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